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Svenska villadgare hade mer dn sol och bad i tankarna i sommar:

Fortsatt stark forsaljning hos Skanska Byggvaror

Det fortsatter att ga mycket bra fér Skanska Byggvaror. Efter rekordaret 2009 har
forsaljningssiffrorna fortsatt att peka uppat och trots en ovanligt solig sommar syns inga
tecken pa nigon avmattning. Arets sex forsta manader dkade forsiljningen med 11%
jamfort med samma period 2009 och 6kningen med 14% i juli visar att svenska folket hade
mer dn sol och bad i tankarna under semesterperioden.

- "Hemmatrenden” tycks hdlla i sig och svenska villadgare fortsdtter att prioritera hemmiljén
genom att satsa pd bdde férbdttringar och hégre komfort. Uppenbart dr det samtidigt allt
fler som upplever vart sortiment som rdétt bade stil- och prismdssigt och det dr naturligtvis
mycket glddjande, sdger Tina Dalemo, marknadschef pa Skdnska Byggvaror.

- Men jag tror ocksd att de fina férsdljningssiffrorna dr resultatet av att arbetar hart for att
6ka kdnnedomen om Skanska Byggvaror. Under vdren har vi bland annat satsat pa TV-reklam
for forsta gdngen, vi har genomfort en stérre jubileumskampanj i samband med vart 45-Grs
jubileum samt moderniserat vdr profil och byggt en ny, stérre utstdllningshall i Helsingborg.

Webben ett viktigt lokomotiv

En viktig malsdttning med satsningen pa TV-reklam ar att 6ka trafiken till e-handelsbutiken pa
skdnskabyggvaror.se och den senaste statistiken for forsaljningen via webben visar att det har haft
Onskat resultat. Under forsta halvaret 6kade e-handeln med hela 22% jamfort samma period forra
aret och det innebar att webben nu ar Skanska Byggvarors storsta forsaljningskanal.

- Webben har ju manga férdelar fér bade oss och vara kunder, och innebdr helt nya
méjligheter jamfort med de traditionella forséljiningskanalerna. Hér kan du handla nér du vill
pa dygnet och i den takt som passar dig. Sen dr det ju ocksd en viktig del i arbetet med att
erbjuda kunderna ndgra av marknadens ldgsta priser pa byggvaror, da e-handeln dr en
mycket kostnadseffektiv forséljningskanal, séiger Tina.

For mer inspiration eller information om foretaget, besok www.skanskabyggvaror.se
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Om Skanska Byggvaror — fér hemmafixare 6ver hela Sverige

Skanska Byggvaror AB startades 1965 och &r Sveriges ledande distans- och e-handelsforetag av byggvaror. Skanska Byggvaror vander sig till
”gor-det-sjalvaren” och séljer ett lattéverskadligt sortiment for villans yttre och inre miljoer — t.ex. badrumsinredningar, bubbelbad, dérrar,
fonster, uterum, spa etc. Alla produkter séljs under eget varumarke. Genom egen produktutveckling och tillverkning av stora delar av
sortimentet, har Skanska Byggvaror kontroll pa hela kedjan fran produktidé till slutkund. Marknadsbearbetning sker genom webb,
riksannonsering och direktreklam. Féretaget har drygt 100 anstéllda i Helsingborg, Bjuv och Angelholm. www.skanskabyggvaror.se



