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Trendbrott hos Skanska Byggvaror:
E-handeln ar nu foretagets storsta forsaljningskanal

Skanska Byggvaror satsade tidigt pa e-handel och redan 1998 hade foretaget premiar for
forsaljning via webben. Sedan dess har trafiken till hemsidan stadigt 6kat och under varen
har e-handeln pa skanskabyggvaror.se passerat traditionella forsaljningskanalerna som
postorder och telefon i storlek.

- Under vdren har vi upplevt ett trendbrott nér det gdller e-handeln och idag svarar webben fér
cirka 53 procent i snitt av vdr totala forsdljning. Det innebdr att mer én vartannat kép idag
gors via vdar hemsida, sdger Tina Dalemo, marknadschef pa Skanska Byggvaror.

For Skanska Byggvaror ar webben ett centralt nav i foretagets fortsatta utveckling och expansion.
2009 gjorde foretaget sitt basta ar nagonsin omséattningsmassigt med en omsattning pa 365 miljoner
kronor, trots finanskris och lagkonjunktur. En av forklaringarna till den 6kade forsaljningen ar den
medvetna satsningen pa att visa kunderna mojligheterna och fordelarna med att handla pa natet.

”Okad tillginglighet”
Redan for ett par ar sedan laste man i tidningen InternetWorld att Skanska Byggvaror ar en av
Sveriges 15 storsta e-handelsbutiker alla kategorier, och sedan dess har natets betydelse for
foretaget okat ytterligare. Ett exempel ar att domanadressen lyftes in i logotypen nar foretagets
grafiska profil nyligen moderniserades. Samtidigt satsade man i var for forsta gangen pa TV-reklam,
dar det 6vergripande malet var att driva trafik till hemsidan.
- Webben ger bdde oss och kunderna helt nya mdéjligheter. Inte minst innebdr det ju att var
forsdlining dr éppen dygnet runt for kunder 6ver hela Sverige. Sen dr det ju ocksd en viktig del
i arbetet med att erbjuda kunderna ndgra av marknadens ldgsta priser pd byggvaror, da e-
handeln dr en mycket kostnadseffektiv forsdljningskanal, séiger Tina.

FOor mer inspiration eller information om foretaget, besok www.skanskabyggvaror.se

For mer information, kontakta:

Tina Dalemo, marknadschef Tel: 0733-22 30 04
E-post: tina.dalemo@skanskabyggvaror.se

Per-lvan Christiansson, vice VD Tel: 0733-22 3003
E-post: pcn@skanskabyggvaror.se

Véaxel 042-25 30 00. Besoksadress: Kanongatan 13 254 67 Helsingborg

Om Skanska Byggvaror — fér hemmafixare 6ver hela Sverige

Skanska Byggvaror AB startades 1965 och &r Sveriges ledande distans- och e-handelsforetag av byggvaror. Skanska Byggvaror vander sig till
”gor-det-sjalvaren” och séljer ett lattéverskadligt sortiment for villans yttre och inre miljoer — t.ex. badrumsinredningar, bubbelbad, dérrar,
fonster, uterum, spa etc. Alla produkter séljs under eget varumarke. Genom egen produktutveckling och tillverkning av stora delar av
sortimentet, har Skanska Byggvaror kontroll pa hela kedjan fran produktidé till slutkund. Marknadsbearbetning sker genom webb,
riksannonsering och direktreklam. Féretaget har drygt 100 anstéllda i Helsingborg, Bjuv och Angelholm. www.skanskabyggvaror.se



